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Nel settore
della vendita
al dettaglio la
differenza tra
piccolo, medio e grande €
data dai volumi di vendita e
dalla distribuzione sul territo-
([o}

La necessita di monitorare e
controllare 'andamento del
mercato non é legata alle
dimensioni dell’azienda ma
alla sua volonta di ottimizza-
re i processi per aumentare
I margini di profitto.

Aera software ha creato
una soluzione integrata di
gestione del punto vendita
che, seppure in monouten-
za, permette il controllo dei
processi come una grande
azienda. Consente a chi di-
spone di un budget limitato
di rendere piu efficaci ed ef-
ficienti i processi aziendali.
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Quando i
movimenti
e le vendite
della mer-
ce cominciano a crescere,
la necessita di separare il
front-office (la vendita) dal
back-office (la gestione) e
di fondamentale importanza.
La soluzione Professional
consente di operare in pa-
rallelo sia in vendita che in
gestione attraverso la sin-
cronizzazione in tempo reale
dei dati di magazzino e dei
listini aziendali.

COSTANTE CONTROLLO DEI PROCESSI AZIENDALI

Il controllo puntuale dei processi aziendali € il fattore
principale di successo delle attivita nel settore
del largo consumo caratterizzate da un’elevata
competitivita.

La soluzione
@-,-l! E 5 Enterprise
e & progettata
m per le azien-
de che dispongono di punti
vendita 0 magazzini distri-
buiti sul territorio con la ne-
cessita di condividere i dati
in tempo reale.
La soluzione Enterprise
rappresenta il massimo
dell’evoluzione nella gestio-
ne integrata di dati, consen-
tendo il controllo di tutti i nodi
(punti vendita o magazzini
periferici) dell’azienda.
La disponibilita in real-time
delle informazioni sulle

vendite consente una pia-
nificazione ottimale della
ridistribuzione delle merci,
permettendo di dislocare |l
prodotto giusto nelle quan-
tita esatte al posto e mo-
mento giusto.




GESTIONE COMPLETA DEL NETWORK AZIENDALE
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Le soluzioni che Aera Software propone sono personalizzate per settore e dimensione
aziendale, consentono, attraverso un’accurata analisi dei requisiti del cliente, di
trasformare la corretta gestione in vantaggio competitivo.

Profumerie

Alimentari
Abbigliamento
Tabacchi

Pasticcerie - Gelaterie
Rosticcerie

Commercio al dettaglio
Commercio all’ingrosso




FUNZIONALITA PRINCIPALI

1. Gestione vendite
La gestione delle vendite € il modulo che consente
all’azienda di controllare gli ordini ed il fatturato.
Al sistema di vendita classica (ordine/fattura)
Aera Retail permette di affiancare un sistema in-
tegrato POS per la gestione completa del punto
vendita o del singolo punto cassa.
Attraverso questo modulo € possibile mantene-
e sotto controllo le scadenze di pagamento dei
clienti, il reso della merce e le note di credito.
Inoltre & integrato un modulo di spedizione a ma-
gazzino periferico, o punto vendita, che consente
'evasione e la verifica automatica della merce.

2. Gestione promozioni commerciali

Gestire in modo automatico la pianificazione e
limplementazione delle promozioni & di fonda-
mentale importanza per poter monitorare attenta-
mente le performance dei prodotti in offerta e
quindi i margini ad essi associati.

Le soluzioni di Aera Retail consentono un’effica-
ce pianificazione delle offerte ed un monitorag-
gio dettagliato sul loro andamento, consentendo
di prendere decisioni in tempo reale.

3. Gestione acquisti

La gestione degli acquisti consente la genera-
zione degli ordini, la registrazione dei documenti
di trasporto e delle fatture, permettendo il carico
automatico degli articoli in magazzino e la ge-
stione delle scadenze.

E inoltre possibile gestire i resi con note di credi-
to per la merce restituita ai fornitori.
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4. Gestione magazzino

E il cuore delle soluzioni Aera Retail.

In esso sono gestiti gli articoli suddivisi per:
-Marca

- Linea

- Reparto

- Merceologia

- Gruppo (taglia, tonalita, etc.)

- Sottogruppo (colore, calibro, etc.)

- Scelta (stagione, prima scelta, etc.)

Inoltre tutte le soluzioni gestiscono le matricole, i
lotti e le scadenze: per ogni singolo articolo con-
trollano i livelli di scorta, sottoscorta e riordino,
con la possibilita di distinguere tra articolo tratta-
to, fuori linea e fuori produzione.

La gestione dei listini ne permette la creazione
di un numero illimitato, suddividendoli per punti
vendita ed aree geografiche.

Tutte le soluzioni consentono la creazione di
movimenti di magazzino ad hoc per il carico, lo
scarico, I'inventario, 'azzeramento delle giacen-
ze, 'allineamento magazzino ed il ricalcolo delle
giacenze.

La soluzione Enterprise inoltre consente la ge-
stione dei trasferimenti tra magazzini con l'eva-
sione digitale automatica delle bolle.
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=
6. Interfacce di vendita Touch/
- Vendita al banco Intuit
- Fatturazione imn
- Gestione avan
- Gestione Ticket &
- Modulo Tabacchi

5. Statistiche

Le numerose fun
analizzare in dettag
fornitori, magazzino, venc

Rivenditore Autorizzato:

Via Pozzillo, Zona ASI Localita Ponteselice - 81100 - Caserta - ITALY
Phone +39 0823 216439 - Fax +39 0823 324503 - www.aerasrl.it




